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Startcontracten MeerEnergie

We hebben inmiddels 1337 getekende startcontracten, die geldig blijven: de contracten zijn met
MeerEnergie aangegaan en verandering van partner is geen ontbindende voorwaarde. Uiteraard
gaan we in toekomstige contracten wel de naam van Firan eruit halen. Wij gaan ervan uit dat we met
onze nieuwe koers minstens zo goede voorwaarden kunnen bieden als hiervoor. Mocht na verloop
van tijd blijken dat we onverhoopt geen goede voorwaarden kunnen bieden, dan is er met de huidige
ontbindende voorwaarden genoeg ruimte om tegen die tijd het startcontract alsnog op te zeggen.

Om verder te komen richting realisatie van het buurtwarmtenet zullen we in de komende tijd wel
hard moeten werken om nog veel meer startcontracten te verzamelen. Op dit moment heeft bijna
50% van eigenaar-bewoners in de buurt een startcontract getekend. Dat is een mooie basis. Team
Wijkbereik had al een nieuwe wervingscampagne klaarstaan voor de herfst. Doel hiervan is deels om
de bekendheid van MeerEnergie een boost te geven en deels om straten en doelgroepen te
benaderen, waar we ons tot nu toe minder op hebben gericht (met name huurders en verhuurders).
De campagne hebben we even on-hold gezet, maar zodra het bij OWF aangevraagde ontwikkelgeld is
toegezegd (zie Financién), kunnen we meteen aan de slag. En jullie kunnen ons hierbij helpen door
straataanvoerder te worden, het onderwerp in VVEs in te brengen, je verhuurder aan te spreken en
anderszins buurtgenoten warm te maken om mee te doen.

Met woningcorporaties zijn we intensief in gesprek en ook de grote verhuurders hebben we goed in
beeld. We gaan in de komende tijd heel hard aan hen trekken om intentieverklaringen te laten
tekenen. Daarbij is het heel behulpzaam als huurders laten zien dat zij het buurtwarmtenet een
goede oplossing vinden door een startcontract te tekenen: zolang je verhuurder niet heeft getekend
zit je nergens aan vast, maar geef je wel een belangrijk signaal richting zowel verhuurders als de
gemeente en potentiéle financiers.



